
Freut sich auf eine erfolgreiche Zusammenarbeit: Tobias Kruse, Geschäftsführer von kruse.design
übernimmt den Deutschland-Vertrieb für den belgischen Premiumhersteller Novy. Dieser hat sich
mit seinen extrem leisen und formschönen Dunsthauben bereits in Deutschland etabliert und will
mit neuen Vertriebskonzepten den gehobenen Fachhandel verstärkt ansprechen.

www.novy-dunsthauben.de

00 n D E R  K Ü C H E N P R O F I  3 / 0 7

G E R Ä T E

kruse.design übernimmt die Deutschlandvertretung für den belgischen Dunsthaubenhersteller Novy

Neuer Auftritt für Vertrieb in Deutschland
Mit neuem Vertriebskonzept am Start:

Der belgische Dunsthaubenhersteller
Novy übergibt seine Deutschland-Geschäfte
ab sofort an den Dunsthauben-Spezialist kru-
se.design. Damit wird Deutschlands größter
Abnehmer von Novy-Geräten exklusiver Ver-
triebspartner des belgischen Anbieters. Und
feierte auf der Focus Küche & Bad Premiere.
„Novy hat durch sein extrem leises Betriebs-
geräusch und die besondere Effektivität eine
Premiumposition im Markt. Aus diesem
Grund werden wir die Marke ausschließlich
im gehoben Fachhandel positionieren und
unsere Kunden mit herausragender Pla-
nungskompetenz überzeugen“, bringt Tobias
Kruse die gemeinsamen Ziele auf den Punkt.
Denn Novy hat sich bereits in Deutschland
einen Namen für hochwertige und extrem
leise Produkte gemacht, was jetzt ausgebaut
und forciert werden soll. Seit mehr als 40
Jahren setzt der Belgier auf Schalldämmung
und Randabsaugungstechnik. So z.B. bei der
neuen Dunsthaube „Horizon“. Die Wir-
kungsweise ist gleichermaßen simpel wie in-
telligent: Durch den Sog am Rand der Ab-

zugshaube entsteht unter der Decke eine
Strömung, die aus allen Richtungen zur Hau-
be fließt. Der Kochdunst steigt über dem
Herd nach oben, wird von der zirkulierenden
Strömung erfasst und in die Ansaugöffnun-
gen gezogen. Das formschöne Modell eignet
sich zum direkten Einbau in die Küchendecke
oder einem Trockenbau über dem Kochfeld.
Es erlaubt bei einer Gerätehöhe von nur 10
cm und Einbaumöglichkeiten bis 2,60 m
Raumhöhe völlig neue, planerische Ideen.
Weiteres Plus: Der flächendeckende Kunden-
dienst ist mit über 150 Partnern bestens or-
ganisiert. Ab sofort kann das neue Verkaufs-
handbuch 2008 bestellt werden.


